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Curso:
DE BEjA Solicitadoria

Unidade Curricular: 9242218 - Direito Comercial |

Ano 2 Semestre 4 Area CNAEF: 380 ECTS: 6,0

Tipo de Unidade Curricular: Obrigatéria Modo de Ensino: Presencial Lingua de Trabalho: Portugués

DOCENTE RESPONSAVEL: Hugo Cunha Langa

TEMPO DE TRABALHO DO ESTUDANTE EM HORAS

Horas de Contacto

i [ Horas de
HORAS ; Ensino Ensino . -
TOTAIS En's!no tedrico- pratico e Bl Seminario : Estagio Orlenta}gao Outra Trabalho

tedrico Ati 1 i de campo tutorial Auténomo
T pratico : laboratorial (TC) (S) (E) (oT) (O)
(TP) (PL)
150 45 30 75

Pré-requisitos (se aplicavel): <<Maximo 500 caracteres>>

OBJETIVOS EDUCACIONAIS / RESULTADOS DE APRENDIZAGEM

Pretende-se que o discente, no final da u.c.,

1. conhega os caracteres fundamentais da organizagéo jus-econémica portuguesa;
2.conheca a tipologia dos agentes comerciais;

3. compreenda o conceito de empresa, a sua importancia e meios de circulagao;

4. identifique a multiplicidade de meios de financiamento empresarial;

5. conhega o regime juridico dos sinais distintivos do comércio;

6. tenha competéncia para analisar os mais pertinentes contratos comerciais.
CONTEUDOS PROGRAMATICOS

1. Os fundamentos do Direito Comercial.

2. As fontes do Direito Comercial.

3.0 ato de comércio.

4. Os sujeitos do Direito Comercial.

5. A empresa.

6. A Responsabilidade Social das Empresas.

7. O financiamento empresarial.

8.0s sinais distintivos das empresas e dos produtos: caracteres fundamentais.

9. Os contratos comerciais.

DEMONSTRAGAO DA COERENCIA DOS CONTEUDOS PROGRAMATICOS COM OS OBJETIVOS DE APRENDIZAGEM

1. Os fundamentos do Direito Comercial - objetivo 1;
2. As fontes do Direito Comercial - objetivo 1.

3.0 ato de comércio - objetivo 1.

4. Os sujeitos do Direito Comercial - objetivo 2.

5. A empresa - objetivo 3..

Pagina 1 de 2



6. A Responsabilidade Social das Empresas - objetivo 1.
7. O financiamento empresarial - objetivo 4.
8.0s sinais distintivos das empresas e dos produtos: caracteres fundamentais - objetivo 5.

9. Os contratos comerciais - objetivo 6.
METODOS DE ENSINO E APRENDIZAGEM

- Exposigéo (com recurso aos mais diversificados meios: oral, escrito e com projecgao multimédia).
- Apresentacao e Discusséo de casos de estudo em sala de aula com a participagao dos alunos
- Andlise de decisdes judiciais, através de um debate orientado com os alunos.

- Simulagao de actividades
DEMONSTRAGAO DA COERENCIA DAS METODOLOGIAS DE ENSINO COM OS OBJETIVOS DAS APRENDIZAGENS*

- Exposigéo (com recurso aos mais diversificados meios: oral, escrito e com projec¢do multimédia) - objetivo 1 a 5:
- Apresentacgéo e Discussdo de casos de estudo em sala de aula com a participagdo dos alunos - objetivo 2 a 6;
- Anadlise de decisdes judiciais, através de um debate orientado com os alunos - objetivo 2 a 6;

- Simulacéo de actividades - objetivo 5, 8 e 9.
METODOS DE AVALIAGAO

Avaliagao continua consistira na realizagdo de um teste escrito (50%) e uma prova oral (50%, com uma nota minima de 9,5),
com a duragdo aproximada de 15 minutos.

O exame final, bem como o exame de recurso, consistirdo numa avaliagdo oral, também com a duragido aproximada de 25
minutos, com uma ponderagao de 100%.

BIBLIOGRAFIA PRINCIPAL

1. ABREU, Jorge Manuel Coutinho de - Curso de Direito Comercial - Vol. | Introdugéo, Actos de Comércio, Comerciantes,
Empresas, Sinais Distintivos. Coimbra: Almedina: 2019.;

2. CORREIA, Miguel Pupo. - Direito Comercial - Direito da empresa. Lisboa: Ediforum: 2018;

3. CORDEIRO, Anténio Menezes - Manual de Direito Comercial. Coimbra: Aimedina: 2018;

4. CUNHA, Paulo Olavo - Direito Comercial e do Mercado. Livraria Almedina: 2018;

5. LANCA, Hugo Cunha - Curso de Direito Comercial, Primebooks, 2019.

5. VASCONCELOS, Pedro Pais - Direito Comercial. Livraria Almedina, 2020.

Ano letivo de entrada em vigor: 2018/2019 | Data de aprovagé@o em Conselho Técnico-Cientifico: 2015-09-01
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